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Egitim Hakkinda

Satis kanali yonetimi, Griin veya hizmetlerin son kullaniciya etkili bir sekilde ulastirilmasini saglayan
kritik bir isletme fonksiyonudur. Bu siireg, dagitim kanallarinin segimi, ortaklik kurma, kanal tyeleri ile
iliskilerin yonetimi ve satis hedeflerine ulagsmak i¢in bu kanallarin optimize edilmesini igerir. “Satis
Kanali Yonetimi Egitimi”, isletmelerin satis kanallarini daha etkin bir sekilde yonetmelerine, pazar
paylarini artirmalarina ve miisteri memnuniyetini maksimize etmelerine yardimci olacak stratejiler
sunmay! amaglayan iki glinlik kapsamli bir programdir. Bu egitim, katilimcilara satis kanali
stratejilerinin planlanmasi, uygulanmasi ve degerlendirilmesi konularinda derinlemesine bilgi ve pratik
beceriler kazandiracaktr.

Katilimcilar, satis kanali gesitliliginin avantajlarini ve zorluklarini kesfedecek, kanal ortaklariyla etkili
iletisim ve isbirligi yontemlerini 6grenecek ve kanal catismalarini yonetme stratejilerini anlayacaklar.
Egitim ayni zamanda, dijitallesme ve e-ticaretin satis kanallari Gizerindeki etkisini ve bu yeni
dinamiklerin kanal yonetim stratejilerine nasil entegre edilecegini de ele alacaktr.
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Neler Ogreneceksiniz

Stratejik pazarlama planlamasinin temelleri ve 6nemi

Pazar arastirmasi ve hedef kitle analizi yontemleri

Marka konumlandirma ve marka degerinin artirilmasi stratejileri

Etkili pazarlama iletisimi ve reklam stratejileri

Dijital pazarlama trendleri ve sosyal medya yonetimi

Musteri iliskileri yonetimi (CRM) ve sadakat programlarinin gelistirilmesi
Stratejik pazarlama kampanyalarinin 6lcimi ve analizi

Yenilikci pazarlama teknikleri ve siirdirilebilir pazarlama uygulamalari

Kimler Katilmall

Pazarlama yoneticileri ve strateji gelistirme ile gérevli profesyoneller
is gelistirme yoneticileri ve Giriin yoneticileri

Girisimciler ve isletme sahipleri

Pazarlama ve isletme alaninda kariyer yapmayi hedefleyenler

Kurumsal iletisim ve marka yonetimi ile ilgilenen profesyoneller

Egitim icerigi

1. Giin:

2. Giin:

Stratejik Pazarlama Planlamasinin Temelleri

o Stratejik pazarlama planlamasi ve pazar analizi

o Hedef kitle belirleme ve segmentasyon
Marka Yonetimi ve Konumlandirma

o Marka olusturma ve konumlandirma stratejileri

o Marka degeri ve marka sadakatini artirma teknikleri
Pazarlama iletisimi ve Reklam Stratejileri

o Etkili reklam ve promosyon teknikleri

o Entegre pazarlama iletisimi (IMC) ve medya planlamasi

Dijital Pazarlama ve Sosyal Medya Yonetimi
o Dijital pazarlama trendleri ve sosyal medya stratejileri
o lcerik pazarlama ve SEQ’nun dnemi
Miisteri iliskileri Yonetimi (CRM)
o CRM sistemlerinin kurulmasi ve yénetimi
o Madsteri sadakat programlari ve miisteri deneyimi ydonetimi
Stratejik Pazarlama Kampanyalarinin Olgiimii ve Degerlendirilmesi
o Pazarlama kampanyalarinin performans 6l¢lim
o ROl analizi ve stratejik degerlendirmeler
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“Stratejik Pazarlama Egitimi”, katilimcilara, isletmelerinin pazarlama hedeflerine ulagsmalarini
saglayacak stratejik diisinme becerileri ve araglari sunar. Bu derinlemesine egitim, katilimcilarin
pazarlama stratejilerini etkili bir sekilde gelistirme, uygulama ve degerlendirme yeteneklerini
gelistirecek ve onlari degisen pazar kosullarinda basariya ulastiracak donanima sahip hale getirecektir.
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