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Egitim Hakkinda

Etkin satin alma y6netimi, kurumlarin basarisi i¢in kritik 6neme sahiptir. Satin Alma Y 6netimi
ve Teknikleri Egitimi, katilimcilara satin alma siireglerinin stratejik ve operasyonel yonetimi
konusunda kapsamli bilgiler aktarmaktadir.

Egitim, oncelikle satin alma yonetiminin temel kavramlarini ele almaktadir. Katilimeilar, satin
alma faaliyetleri i¢in gerekli olan stratejik ve operasyonel yaklagimlar hakkinda bilgi sahibi
olmaktadir. Ayrica stratejik satin alma, uzun vadeli hedeflerin belirlenmesini ve kurumsal
ihtiyaglar dogrultusunda politikalarin olugturulmasini kapsar. Operasyonel satin alma ise
giinliik islemlerin yonetimi ve uygulama siireglerine odaklanir. Egitimde, ihtiyag analizi, talep
yoOnetimi ve tedarik¢i se¢imi gibi konular da incelenmektedir. Daha sonra, satin alma
stirecinin detayl1 bir sekilde ele alinmas1 saglanmaktadir. Satin alma politikalari, prosediirleri
ve gorev dagilimlari izerinde durulur. Katilimcilar, satin alma departmaninin rol ve
sorumluluklarint 6grenmektedir. Ayrica, kurum i¢i onay siiregleri, biitceleme, satin alma emri
ve teslimat takibi gibi konular da aktarilmaktadir.

Egitimin devaminda, tedarikci yonetimi konular1 kapsamli bir sekilde ele alinmaktadir.
Tedarik¢i secim kriterleri, teklif degerlendirme yontemleri, sozlesme yonetimi ve tedarikei
iliskilerinin yonetimi gibi konular incelenmektedir. Boylece katilimecilar, tedarikgilerle etkin
igbirlikleri kurma ve yonetme konusunda bilgi sahibi olmaktadir. Satin alma analizleri ve
raporlamaya ayrilan bdliimde ise, maliyet analizleri, fiyat degerlendirmeleri, termin takibi ve
satin alma raporlama teknikleri aktarilmaktadir. Katilimeilar, satin alma faaliyetlerinin
izlenmesi ve iyilestirilmesi konusunda yetkinlik kazanmaktadir. Biit¢e yonetimi, maliyet
optimizasyonu ve harcama analizleri de bu kapsamda ele alinmaktadir.

Egitimin son bdliimiinde, satin alma optimizasyonu ve stratejileri tizerinde durulmaktadir.
Stok yonetimi, toplu alim, tersine satin alma ve satin alma konsolidasyonu gibi konular
incelenmektedir. Katilimcilar, satin alma performansini artirmaya yonelik yaklagimlar
hakkinda bilgi edinmektedir.

Satin Alma Yonetimi ve Teknikleri Egitimi, icerigin 6zetlenmesi ve katilimcilarin sorularinin
yanitlanmasiyla tamamlanmaktadir. Katilimcilarin elde ettikleri kazanimlar
degerlendirilmekte ve gelecekteki egitim ihtiyaclari belirlenmektedir.

Neler Ogreneceksiniz

Satin alma yonetiminin temel kavramlar1 ve yaklasimlari
Stratejik ve operasyonel satin alma planlama ve uygulama
Ihtiyac analizi, talep ydnetimi ve tedarik¢i segim kriterleri
Satin alma politikalar1, prosediirleri ve gorev dagilimlar
Tedarikgi iliskileri yonetimi ve sdzlesme yonetimi

Maliyet analizleri, fiyat degerlendirmeleri ve raporlama

Stok yonetimi, toplu alim, tersine satin alma ve konsolidasyon
Satin alma performansinin iyilestirilmesine yonelik yaklasimlar
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On Kosullar

e s ve yonetim konularinda temel bilgi ve deneyime sahip olmak
e Kurumsal siirecler ve isleyis hakkinda farkindalik sahibi olmak

Kimler Katilmali

Satin alma ve tedarik yoneticileri

Operasyon, lojistik ve depo yoneticileri

Finans ve muhasebe ekiplerinden katilimcilar

Kurumsal strateji ve planlama ekiplerinden katilimeilar

Satin alma siireclerini iyilestirmek isteyen tiim profesyoneller

Outline (2 Gunluk Egitim Programi)

1. Giin:
Giris

o Satin Alma Y&netiminin Onemi
o Egitimin Amaglar1 ve Kazanimlar

Satin Alma Yonetiminin Temel Kavramlari

o Stratejik Satin Alma
e Operasyonel Satin Alma
o Ihtiyagc Analizi ve Talep Y&netimi

Satin Alma Siireci

o Satin Alma Politikalar1 ve Prosediirleri

e Gorev Dagilimi ve Onay Siirecleri

e Biit¢eleme ve Satin Alma Emri Olusturma
o Teslimat Takibi ve Kontrol

Tedarikci Yonetimi
e Tedarikg¢i Secim Kriterleri
o Teklif Degerlendirme Y Oontemleri

e Sozlesme YoOnetimi
o Tedarikgi Iliskilerinin Yonetimi
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Satin Alma Analizleri ve Raporlama

o Maliyet Analizleri

o Fiyat Degerlendirmeleri

o Biitge Yonetimi ve Harcama Analizleri
e Satin Alma Raporlama Teknikleri

Satin Alma Optimizasyonu ve Stratejiler

Stok Yonetimi ve Optimizasyon
Toplu Alim Yaklasimlari
Tersine Satin Alma

Satin Alma Konsolidasyonu

Sonu¢ ve Degerlendirme
o Egitim Kazanimlarinin Degerlendirilmesi

o Katilime1 Geri Bildirimleri
o Gelecekteki Egitim Ihtiyaglarinin Belirlenmesi
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